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Plan de negocios 1
Componentes técnicos para la elaboración del modelo de negocios



Objetivo: Orientar a los Emprendedores en la co n s t r u c c i ó n  d e  l a herramienta modelo de
negocio.



Conceptos Clave

Innovación: según el manual de Oslo, se
entiende por innovación la concepción e
implantación de cambios significativos en
el producto, el proceso, el marketing o la
organización de la empresa con el
propósito de mejorar los resultados. La
innovación implica la utilización de un
nuevo conocimiento o de una nueva
combinación de conocimientos existentes



Conceptos Clave

Modelo de Negocio: es la manera cómo la
empresa va a obtener recursos a partir de
la actividad económica a desarrollar, es
decir, qué productos o servicios se le va a
ofrecer al mercado, a quién se lo ofrecerá,
cómo lo va a hacer y cómo va a generar
ingresos.



Conceptos Clave

Plan de negocios: Es la carta de
navegación para el emprendedor,
donde se describen las áreas de
operación de una empresa; es decir,
como se definen los componentes
de mercado, administrativo, técnico
y financiero, que permitan analizar la
sostenibilidad del modelo de
negocio.



Perfil del Cliente: son las características
que definen al cliente actual o potencial de
un servicio o de un producto. Para lograrlo,
los emprendedores deben realizar una
serie de acciones que les permita
establecer los elementos demográficos, y
otros aspectos de tipo emocional y
psicológico.

Conceptos Clave



Conceptos Clave

Validación de Mercado: son las
acciones que implementa un
emprendedor directamente con el
mercado (clientes) para establecer si
las hipótesis que ha planteado frente
a su idea de negocio o modelo de
negocio son válidas, o no.



Transformamos la vida de los colombianos a través 
del emprendimiento.



Temas a Desarrollar



ORIENTACIÓN DEL DILIGENCIAMIENTO DE LA 
HERRAMIENTA MODELO DE NEGOCIO




